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4 DE NOVIEMBRE

y

La Politécnica retine a los. mejores expertos
de energias alternativas de Espaia

El nuevo marco legal de la fotovoltaica serd analizado en una jornada coordinada por A. Reig

J. M. Vigara, Val
La Universidad Politécnica de Va-
lencia (UPV) reunira en el Para-
ninfo de lainstitucion alos mejores
especialistas de Espafia en energi-
asalternativas, en elmarcode lapri-
mera jornada sobre esta materia,

. organizada por el centro universi-

tario el proximo 4 de noviembre. El
coordinador del foro de reflexién
es Antonio Reig, Profesor Doctor
Ingeniero Industrial de la UPV.

Los expertosreunidos en launi-
versidad analizardn toda la actuali-
dad relacionada con las energias
limpias: geotérmica, solar fotovol-
taica-térmica, edlicay biomasa-hio-
combustibles. Laaperturadelajor-
nadaestarda cargo de Antonio Ce-
jalvo, director general de energia
de la Comunitat Valenciana; el rec
tor de la UPV, Juan Juli3; y la presi-
denta del Colegio Oficial de Inge-
nieros Quimicos, Beatriz Ferreira.

Entre los ponentes figuran Car-
los Navarro, presidente de Siliken,
que hablara sobre «Energia solarfo-
tovoltaica»; asi como Pablo Tra-
moyeres, socio de Ernst & Young
Abogados, que reflexionara sobre
los aspectos juridicos de la promo-
cién e instalacién de plantas sola-
res en cubiertas de naves indus-
triales. El panorama actual de las
energiasrenovables serd analizado
por directivos del Instituto de Tec-
nologia Eléctrica (ITE), de Proso-
liay dela Asociacién delaIndustria
Fotovoltaica (ASIF).

Asimismo, han anunciado su
presencia Venancio Rubio, director
de Iberdrola Renovables en la Co-

‘munitat Valenciana y José Manuel .

Uncio, director general de Reno-
mar; para hablar de energia eélica.
Igualmente, el nuevo Real Decreto
sobre la produccién de energia
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PONENTES. Pablo Tramoyeres, Antonio Reig y Ander Muelas visitaron Levante-EMV para hablar sobre la jornada de la UPV.

éléctricamediante latecnologiaso-
lar fotovoltaica, centrard una mesa
redonda con los representantes de

Garrigues v la Asociacion Valen--

ciana de Empresas del Sector dela
Energia (Avaesen).

Consumo de energia y transporie

Por la tarde, tendran presencia
expertos de ofras empresas como
Abengoa Solar-Sierhens, cuyo por-
tavoz hablard sobre «El verdadero
estado del arte de la energia solar tér-
mica». Otratablaredonda debatird
«El consumo de la energia en el

transporteyla edificacién», con par--
ticipacion de portavocesde GasNa-

tural, EMTy Elecnor; mientras que
el Aprovechamienio de la energia

en el sector industrial», contard con

personalidades de Unién Fenosao .

Grupotec, representado por Ander
Muelas, socio director de la inge-
nieria. .

Muelas avanzo a Levante-EMV
que el nuevo Real Decreto
1578/2008, de 26 de septiembre, de
retribucion de la actividad de pro-
duccién de energia eléctrica me-
diante tecnologia solar fotovoltaica,
es muy «positivo» porque apoya
asinstalaciones sobre cubiertas».
En este sentido, este nuevo marco
regulatorio, afiade es «nucho mds
adecuado al sector fotovoltaico por

Miércoles, 29 de octubre de 2008

didas detransporte de in tipos.
Por su parte, Pablo Tramoyeres,
socio director en la Comunitat Va-
lenciana de Ernst & Young Asocia-
dos, sefiala que el Real Decreto vie-
ne a reconducir el sector fotovol-
taico dado que este tipo de energia
«se estaba pagando a un precio 7 ve-
ces mds alto que la tradicional», vy
este exceso lo estaban sufragando
«los ciudadanos en la factura de la
luz». A su juicio, esta injgiativa le-
gal es positiva porque contribuird a
redimensionar el sector y contri-
buird a que quienes se queden en

este segmento econémico «sean
1 hrads, 25 £ LT 7,

la ventaja que supone el aprovecha-
mienio energético en el mismo lugar
donde se genera ya qué no hay pér-

P yno
quiehes buscan «oportunidadde in-
versicns.

EMPRESAS

Primer Grupo crea una marca blanca

La firma inmobiliaria lanza la nueva férmula comercial «usuarios PG»

Mercalevante, Valencia
Primer Grupo mantiene su vo-
luntad de seguir liderando el
sector inmobiliario y para ello
apuesta por la innovacién como
clara estrategia para competir
en el mercado de la franquicia
inmobiliaria.

Tras un estudio pormenori-
zado del mercado llevado a cabo
por un equipo multidisciplinar,
Primer Grupo se sittia como li-
der de servicios inmobiliarios
gracias al desarrollo de una nue-
va férmula marca blanca que se
lanza con el nombre de «usua-

rios PG» y que permite a las
agencias inmobiliarias locales
entrar atrabajar enred con la di-
namica de las grandes empre-
sas, accediendo a las ventajas
que ello supone y sin utilizar el
formato tradicional de franqui-
cia. -

De esta forma, la empresa li-
‘der en servicios inmobiliarios
apuesta claramente por la pro-
fesionalizacién y colaboraciéon
del sector, favoreciendo la inte-
gracién de las pequefias agen-
cias en una de las principales re-
des del sector, a través del ofre-

cimiento de un pacuete bésico
de servicios, que forman parte
de su Know How.

Las agencias que opten por
esta alternativa podran incre-
mentar notablemente su com-
petitividad y eficacia, al acceder
a los servicios que ofrece esta
nueva formula: formacion pre-
sencial y on-line, capacidad de
colaboracién a través del MLS,
procedimientos de trabajo basa-
dos en los modelos de los mejo-
res CRS, herramientas de mar-
keting y soluciones financieras
tanto de activo como de pasivo a

través de Finaval, asi como
acuerdos con distintas entida-
des dirigidas a incrementar las
facturacion con diversos servi-
cios como correduria de segu-
rosy gestionespecializada de al-
quileres. .

En opinién de Rafael Marco,
Director General, «sabemos que
la innovacion es la herramienta

._clave para-abordar con éxito el

" ‘hueve escenario del sector ingno-
biliario- Nuestra bolitica de ex-

nuevos productos y nuevas for-
wmulas».

pansion se centra en desarrollar
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