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IOferta de METROVACESA en el Meeting Point

Solicita la ayuda de los inmobiliarios para poner a
la venta una larga lista de viviendas con fuertes
descuentos y soluciones de financiacion

Con motivo de la celebracién del proximo Barcelona Meeting Point
que tendra lugar entre los dias 5 y 9 de Noviembre, METROVACESA
mostrard nuestra amplia oferta de viviendas en Barcelona, y en
todo el territorio nacional.

Ademas, durante estos dias, quiere que los clientes de los
Inmobiliarios puedan beneficiarse de unos descuentos especiales de
hasta un 25% del valor de compra en una seleccién de viviendas,
que daré sélo durante el Salén Inmobiliario, y ademés les aplicara
un descuento especial de 1.000€ por venir de la mano de un
Profesional Inmobiliario.

Por su colaboracién, obtendra una comision de 6.000€ por cada
cliente que les remita y que formalice la venta durante el periodo
de campafia, en el Stand de Metrovacesa.

Los agentes colaboradores tienen a su disposicién la pagina web
www.metrovacesa.com donde encontrarén toda la oferta
inmobiliaria, con disponibilidad y actualizacién permanente de
precios y avance de obra. Disponen de asesoramiento financiero y
ayuda a financiar la compra de las viviendas.

Para beneficiarse de esta campafia, los profesionales deben ponerse
en contacto con METROVACESA en el teléfono 902 93 25 23,y a

continuacién recibirdn informacién detallada del listado de producto
con descuento, asi como, la carta de reconocimiento de honorarios.

Nace un nuevo concepto de servicios
inmobiliarios

PRIMER GRUPO apuesta por la innovaciéon y
desarrollo de nuevas férmulas de comercio
asociado con su MARCA BLANCA: “"USUARIOS
PG" .

Primer Grupo mantiene su voluntad de seguir liderando el sector
inmobiliario y para ello apuesta por la innovacién como clara

estrategia para competir en el mercado de la franquicia
inmobiliaria.

Tras un estudio pormenorizado del mercado llevado a cabo por
un equipo multidisciplinar, PRIMER GRUPO se posiciona como
lider de servicios inmobiliarios gracias al desarrollo de una
nueva férmula marca blanca que se lanza con el nombre de
“usuarios PG” y que permite a las agencias inmobiliarias locales
entrar a trabajar en red con la dindmica de las grandes
empresas, accediendo a las ventajas que ello supone y sin
utilizar el formato tradicional de franquicia.

De esta forma, la empresa lider en servicios inmobiliarios
apuesta claramente por la profesionalizacién y colaboracién del
sector, favoreciendo la integracién de las pequefias agencias en
una de las principales redes del sector, a través del ofrecimiento
de un paquete basico de servicios, que forman parte de su Know
How.

Las agencias que opten por esta alternativa podran incrementar
notablemente su competitividad y eficacia, al acceder a los
servicios que ofrece esta nueva féormula: formacién presencial y
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on-line, capacidad de colaboracion a través del MLS,
procedimientos de trabajo basados en los modelos de los
mejores CRS, herramientas de marketing y soluciones
financieras tanto de activo como de pasivo a través de FINAVAL,
asi como acuerdos con distintas entidades dirigidas a
incrementar las facturacion con diversos servicios como
correduria de seguros y gestion especializada de alquileres.

En opinién de Rafael Marco, Director General, “sabemos que la
innovacion es la herramienta clave para abordar con éxito el
nuevo escenario del sector inmobiliario. Nuestra politica de
expansién se centra en desarrollar nuevos productos, nuevas
formulas, adaptadas a las necesidades actuales del mercado.
Estamos convencidos de que para tener una politica de
expansién efectiva en un momento como el actual hace falta
una enorme flexibilidad y adaptacién al cliente que quiere seguir
apostando por el sector, pero que ahora necesita una respuesta
a la medida de sus capacidades actuales de inversion”.

"Nos dirigimos a los profesionales inmobiliarios que quieren
gestionar hoy su negocio aplicando las estrategias de gestion
que exige el nuevo paradigma empresarial, con visién para
anticiparse a las necesidades de los clientes y herramientas de
direccion adaptadas al nuevo modelo inmobiliario. El futuro del
sector pasa por la colaboracion y capacidad de asociacion entre
todos los agentes, el ofrecimiento de nuevos servicios y el
disefio de nuevas férmulas atractivas de captacién y venta” ha
afnadido Rafael Marco.

mas informacion:
Carlos Valls - tfno. 662303022
e-mail: cvalls@primergrupo.es

Llega al mercado espafol el primer seguro
decenal que incluye, sin coste afadido, el
control técnico

Albion Global Insurance y SeguroDecenal.Com
presentan en Espafa el primer seguro decenal
para el sector de la construccién

Albion es una Agencia de Suscripcion del Yoyos que dispone de
una importante capacidad autonémica para amparar riesgos de
esta naturaleza, hasta 15 millones de Euros por poéliza. Albion
Global Insurance, agencia de suscripcion de Lloyd’s, ofrece la
posibilidad de contratar seguros decenales para la edificacion,
con la evaluacién técnica incluida en el precio, por lo que no se
hace necesario los servicios de un Organismo de Control
Técnico-OCT.

Son los propios departamentos ténicos integrados en
SeguroDecenal.Com y Albion Global Insurance, compuestos por
ingenieros, arquitectos y gedlogos, los que revisan y evalian
toda la documentacion sobre la obra, para comprobar que se
cumple la normativa vigente.

Este nuevo producto permitir a los constructores, promotores y
arquitectos obtener un ahorro significativo en el coste que
soportan para contratar este seguro en la actualidad.

Tras su entrada en vigor en mayo de 2000, la Ley de
Ordenacién de la edificacion establecid la obligatoriedad de
contratar un seguro que garantice los dafios producidos en la
edificacion por vicios o defectos en la cimentacion y estructura
del inmueble, que pudieran comprometer su resistencia y
seguridad. La cobertura de estos riesgos comienza al entregar la
obra y tiene una vigencia de diez afos.

Esta solucidn innovadora permitir a Albion Global Insurance y
SeguroDecenal.Com alcanzar, en un plazo de tres afios, un 15%
de este mercado, suscribiendo los riesgos asegurados con
arreglo a criterios de rentabilidad econdémica.

Este nuevo seguro, que puede ser solicitado a través de la web
SeguroDecenal.com, incluye en el coste el informe técnico
realizado por un equipo de ingenieros, arquitectos y gedlogos,
quienes garantizaran que la obra cumple la normativa vigente y
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