Segln la encuesta realizada por Primer Grupo Franquicia Inmobiliaria

La mayor parte de las compaiias inmobiliarias esta
convencida de que la formacién repercute en el cierre de

ventas
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los resultados; ademas, y captacion (20%), ventas través de diferentes
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Hoja Digital

inmobiliarias de la
Comunidad Valenciana nos
lleva a realizar estudios
periédicos que nos permitan
tomar el pulso al mercado y
contrastar las tendencias
que percibimos desde
nuestras propias tiendas. La
formacion y el marketing
inmobiliario van a ser
herramientas fundamentales
para esta etapa. En este
sentido, cualquier tipo de
colaboracion en forma de
franquicia o a través de
algun sistema de comercio
asociado, que te permita
disponer de unos servicios
especializados propios, entre
los que destacaria la gestion
financiera y la cartera de
clientes compartida, se van a
convertir en grandes
fortalezas y van a obligar a
las agencias independientes
a asociarse para competir”.



