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INMOBILIARIA

La franquicia eleva
la red de Primer
Grupo a 29 oficinas

El grupo valenciano
ha sacado partido a
su presencia en el
Salon Internacional
de la Franquicia con
siete nuevas agencias
abiertasy 12en
cartera.

Valencia. Primer Grupo In-
mobiliarias, 1a division de
franquicias del holding va-
lencianoe, acudié a la alt-
ma edicion del Salon Inter-
nacional de la Franguicia
(S1F), celebrado en Ferla
Valencia el pasado mes de
octubre, con un nUeYo mo-
delo de negocio que ha su-
puesto dar entrada en su
franquicia a los inversores
y profesionales no vincula-
dos, La compariia cenitraba
hasta ese momento su bis-
queda de franguiciados en
las agencias inmobiliarias
de pequeno y mediato ta-
mano que desearan inte-
grarse en el prupo.

La asistencia al SIF le
ha permitido coneretar sie-
te nuevas aperturas que
elevan a 29 su red de ofici-
nas en la Comunidad Va-
lenciana: 25, en 14 provin-
cia de Valencia; tres, en
Alicanie; y una, en Caste-
llém, Las agencias inatyru-
radas tienen su sede en Va-
lencia capital, en los muni-
cipios valencianos de Oli-

va, Tavernes de la Valldig-
na, Lliria, Torres del Turia
¥ Mislata, mientras que la
sexta se ha ablerto en Ori-
huela (Alicante),

D las siete franquicias
inauguradas, cinco han si-
do asumidas por inverso-
res v las otras dos por pro-
fesionales ajenos al sector.
Primer Grupo Ilnmobilia-
rias tiene ademds en carte-
ra la puesta en marcha de
12 nuevas oficinas en los
proximos meses, segin in-
forman desde el grupo.

“Valoro muy acertada-
mente la decisitn de parti-
cipar en el SIF. La amplia-
cion del perfil del franqui-
ciado que presentamos en
12 Feria ha tenido una rapi-
da aceptacion en el merca-
do y buena prueba de ellos
son las glete aperturas que
hemos conseguido desde
entonces”, sefiala el conse-
jero delegado de Primer
Grupo Inmobiliarias, Ra-
fael Marco.

Paralelamente a este
crecimiento, 1a cartera de
inmuebles disponibles por
Primer Grupo durante el
pasado afo ha sido de
2.300, consiguiendo un na-
mero de operaciones inmo-
biliarias cercano a las 3,000
en €l ejercicio 2003 ¥ una
media superior a ocho ven-
tas por dia laborable.
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Primer Grupo tiene en la provincia de Valencia 25 ofici-

nas. En la imagen, ef consejero delegado, Rafael Marco.

Mds de 300 horas para
acciones de formacién

La apuesta de Primer Gru-
po Inmobiliarias por la
formacidn de su equipo de
profesionales. integrado
por 150 personas, se tradu-
jo el pasado afio en mas de
300 horas a través de los
distintos cursos imparti-
dos. "La cualificacion de
los profesionales es consl-
derada como una de las
piezas claves para la con-
solidacidn de 1a compaiiia
a futuro y, asi, se prevé au-
mentar el nimero de ho-
ras durante 2004". El gru-
po inmobiliario cerrd el

ejercicio 2003 con un volu-
men de negocio de 27 mi-
llones de euros v un creci-
miento del 16% respecto al
afo anterior. Las previsio-
nes de 1a compaidiia para el
presente gjercicio apuntan
a un incremento del 36%,
hasta superar los 36 millo-
nes. Primer Grupo sitta
su cuota de mercado en la
provincia de Valencia en el
15,28%. Esta firma inmo-
biliaria se cred en el afio
1988 y se implantd como
cadena de franguicias en
el afio 2001.

PAPELERIA

Los complementos y licencias
permiten a Safta crecer el 20%

La facturacion de 2003 supero los 12 millones de euros

E.CONES

Valencia. El fabricante de
articulos escolares Safta,
que lleva casi cien afios dedi-
cado a Ia produccion de pro-
ductos de papeleria v escri-
torio, ha logrado superar los
12 millones de euros en ven-
tas durante el pasado ejerci-
cio gracias a un crecimiento
de su cifra de negocio de
aproximadamente el 20%.
Se trata de un crecimiento
gue ha =ido pogible gracias a
1a introduceitn de una oue-
va linea de regalo y de licen-
cias punteras, asi como de
disefios ¥ colores adaptados
a las tiltimas tendencias de
moda que funcionan muy
biem en las campanas de Na-
vidad y Primera Comunidn,
con las que se completa el
calendario que antes marca-
ba (nicamente la vuelta al
cole, seglin informaron
fuentes de la firma.

Asi, en el catilogo que
Safta sacard al mercado el
proximo mes de Julio ¥ que
abarea la proxima campaia
navidefia e incluirén arti-
culos como los monederos,
las bandoleras o los porta
(CDs con iméAgenes de las al-
timas licencias finnadas
que la empresa no quiso des-
velar ¥ que se sumaran a
otras de reciente incorpora-
eifn como las de Zipi y Zape
o Shin Chan en el casode las
lineas de infantil, Atlético
de Madrid y FC Barcelona
en las de juvenil, y Devota &
Lomba en la linea de disefia-
dores,

Safta es unaempresa fun-
dada en el afio 1908 por Sal-
vador Forment Barbera,
quien comenzd fabricando
articulos escolares en made-

TURISMO

Terra Miﬁca capto 45000 c]ieﬁfés
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Dentro de la Iinea de disefiadores, una de las Glimas licencias firmadas ha sido |a de

Devota & Lomba.

Ventas de Safta
Siiones o6 Same
Hs'

2002 20003

ra. Actualmente esté al fren-
te de la compafiia la tercera
generacion familiar, aungue
en 1487 Salvador Forment
Bosca se deshizo de sus titu-
1os ¥ vendid a sus dos her-

manos su parte de Ia empre-
8a ¥ en estos momentos las
acciones estin repartidas
entre ambos. La compaiiia
sigue ubicada en las mismas

'instalaciones a las que se

trasladd en 1971, donde
cuenta con 9.000 metros cia-
drados de almacén y con 500
metros cuadrados destina-
dos a oficinas, Desde estas
instalaciones, la empresa no
silo abastece al mereado nia-
cional —donde cuenta con
1na completa red comercial
gue se inicid en 1955— sino
que hasta un 15% de su fac-
turacion anual procede de
las exportaciones a otros pa-
Ameérica Latina, NMorte de
Africa v Oriente Medio son
los lugares en los que la
compafiia cuenta bien con
agentes comerciales bien
con acuerdos de distribo-
cion en exclusiva y donde el
crecimiento de los proximos
afios procedera de mercados
como el francés, el aleman ¥
el britanico.

a través de los hoteles de Alicante

Alicante. Los establecimien-
tos hoteleros alicantinos se-
guiran actuando en 2004 co-
mo punto de venta de entra-
das de Terra Mitica tras la
firma ayer, por cuarto afio
consecutivo, de un convenio
entre 1a Asociacion Provin-
cial de Hoteles de Allcante
(APHA)} v &l pargue temdtico
de Benidorm. El presidente
de la asociacidn, Vicente
Marhuenda, afirmé que los
hoteles duplicaron el pasado
afio la venta de entradas,
mientras que el director ge-
neral de Terra Mitica, John
Fitzgerald, cifro esas ventas
e 45.000.

Con la campana de Sema-
na Santa a la vuelta de 12 es-
quina, APHA azegura tener

va confirmado un 70% de
ocupacion en sus establecl-
mientos hoteleros, porcenta-
je que con las reservas de al-

El presidents de APHA, Vicente Marhuenda, en la firma del
convenio con el director de Terra Mitica, John Fitzgerald,

tima hora podria elevarse al
#0% —"como en 2008"— du-
ranteel viernes, sabadoy do-
mingo santo. Marhtenda ha

alertado sobre los “ligeros
desequilibrios” que se estan
produciendo entre la oferta
y 1a demanda de plazas hote-
Ieras en Alicante. El repre-
sentante empresarial acha-
of a ese incipiente exceso de
oferta los descensos de oou-
pacién que se estan regis-
trande. “Es e] momento de
poner remedio a estos des-
equilibrios ya que pueden
producir situaciones no de-
seables en el turismo™.

Por otra pairte y trasel au-
tio judicial en contra del em-
plazamiento en el Benacan-
til, el alcalde de Alicante,
Luis Diaz Alperi, defendid
ayer la zona de la Sangueta
como Ubicacion del futuro
palacio de congresos.




