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CON UNAS VENTAS DE 11,59 MILLONES EN 2003

Papas Vicente Vidal crece un 25%
gracias a los grandes distribuidores

El fabricante de aperitivos, que comercializa sus productos en las principales cadenas como Mercadona o Consum, ha

cerrado varios acuerdos para vender su oferta en la red nacional de Carrefour, en Opencor y en las tiendas Repsol.

T.B.Valencia

Los acuerdos con las princi
pales cadenas de distribu-
cidn han permitido a la com-
pafiia valenciana Papas Vi-
cente Vidal alcanzar unas
ventas de 59 millones de
BUFDS N 2003, UN 25% miy
que el afio anterior. La firma
hi previsto mantener su rit-
mo de crecimiento durante
este ejercicio y facturar 3,89
millones de euros, un 20 por
ciento mis.

Vidal cuenta con las cade-
nas Mercadona, Consum o
El Corte Inglés, entre sus
principales clientes. La fir-
ma, gue ya comercializaba
515 aperitivos en Carrefour a
nivel autondmice, ha amplia-
do su acuerdo con el grupo
para distribuir sus patatas
fritas en toda la red nacional.
Vidal rambién ha negociado
con Repsol el suministro de
sus tiendas Repshop y con EL
Corte Inglés para Opencor.
Ademis de estos acuerdos,
‘la firma comercializa sus
aperitives en el dmbito de la
hosteleria ¥ cuenta con una
linea de producto especial

Nuevos productos

Papas Vicente Vidal espera
que el impulso de las ventas
también venga avalado por
los nuevos productos que ha
lanzado para diversificar el

‘\cente y Joséidal, gerentes de Papas Vicente Vidal. /c carzaler

negocio. La firma ha amplia-
do su oferta con la finalidad
de que los distribuidores
puedan proveerse de varios
aperitivos sin recurrir a dis-
tintos fabricantes. “Muchos
comercios satisfechos con
nuestras patatas fritas nos
pedian una gama més amplia
de producto para simplificar
1a gestion”, explica Vicente
Vidal, presidente de la com-
pafifs. A las radicionales pa-
tatas s¢ han sumado cinco
productos nuevos, las pata-

La firma ha sacado

-nuevos aperitivos

para ampliar su
cuota de mercado,
situada en el 6,6%

tas artesanas Tio Pepe con
aceite de oliva y los aperiti-
vos hechos a base de malz
Espacial Mix, Mafz Trix, Na-
chos Tex Mex y Gusis.

La diversificacién de pro-

El negocio de las patatas

Mercado nacional Ventas )
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ducto permitird a Papas Vi-  fabricante de aperitivos, ade-
cente Vidal ampliar su cuota  miés de la diversificacion del
de mercade situada en el producto, es la apertura de
6,6, tan solo por debajo de  nuevos mercados en el exte-
1a multinacional Matutano. rior. La compaiiia pretende

Otro de los objetivos del

Mds de 70 arios de negocio familiar

El trabajo de la familia Vidal ha permitido convertir el peuefio
establecimiento de churros de su fundador, Vicente Vidal Rey.en la
primera empresa del sector de las patatas fritas con capital 100%
‘espariol. Lz labor iniciada por Vidal en 1931 fue continuada por
sus hijos Vicente y José que transformaron el negodio de Benifayt
{Valencia) en una empresa especializada en patatas fritas
artesanales. Actualmente la companiia cuenta con unas
instalaciones de 8,000 metros cuadrados de superficie, que
supusieron una inversién de 7,2 millones de euros en 2007, La
factoria tiene una capacidad de produccion de 13 millones de
kilos al afio y emplea a 90 personas. La firma cuenta con las
certificaciones 150 9001 y 14001 de calidad y medio ambiente,

respectivamente.,

aumentar el peso de las ven-
tas exteriores en el negocio,
que aportan el 8ose de la fac-
turacion. “Estamos trabajan-
do en los mercados exterio-
res, pero es dificil porque el
volumen de nuestro produc-
to encarece mucho el trans-
porte. Ademds cuesta ganar
la confianza de los clientes
POTQUE Do ACEPHan UN: mar-
ca extrafia en productos de
alimentacién®. Los principa-
les destinos de la firma son
Francia, Inglaterra, Bélgica o
Portugal, pero también cuen-
tan con distribuidores en
Santo Domingo y en Cuba.

CUENTA (CON 29 PUNTOS DE VENTA, TRAS INAUGURAR SIETE
Primer Grupo prevé ampliar su
red con doce nuevas franquicias

EXPANSION. Valencia
La divisitn de frangquicias in-
maobiliarias de Primer Grupo
ha ampliado su red en la au-
tonomia, con siete nuevos
acuerdos desde octubre,
cuando ge celebra el Salon
Internacional de la Franqui-
cia La cadena prevé ahora la
apertura de otras doce fran-
quicias este afio, lo que situa-
ia su red en 41 centros.
Valeneia es, con diferen-
cia, la provincia en la que la
cadena tiene una mayor im-
plantacién, con 25 franqui-
cias de las 20 que actualmen-
te componen su red. Esta
provincia ha absorbido ade-

mis seis de las siete nuevas
aperturas acordadas desde
finales del afo pasado. La in-
wversidn en una franquicia de
Primer Grupo asciende a
17015 euros. Ademas, el fran-
quiciado se compromete a
pagar un canon de entrada
de nueve mil euros y un ro-
valty mensual de 75z eu-
ros.

Cuota de mercado

El desarrollo de la cadena en
Valencia le ha permitido te-
ner una cuota de mercado
del 15,280, una cifra que le
otorga el liderazpo, segtin ex-
plica Primer Grupao.

La red de franquicias de
Primer Gtupo se cred en
2001, aungue el grupo entrd
en el sector trece afios antes,
en 1988 Ademds del rea in-
mobiliaria, la compaiiia
cuenta con divisiones espe-
cificas para la promocion y
¢l asesoramiento juridico. La
divisitm inmobiliaria y pro-
motora obtuve una factura-
cion de 27 millones de euros
¢l afio pasado, después de re-
gistrar un crecimiento.del 16
por ciento. Para este afio, la
prevision de la firma es cre-
cer un 36 por ciento con el
desarrollo de 2100 viviendas
para las que ya tiene suelo.

EXPANSION, Uslonda
El consejo de administra-
cion de la Autoridad Por-
tuaria de Valencia aprobard
mafiana oiorgar una conce-
sion administrativa a Talle-
res Navales Valencia (Tana-
val) en la ampliacidn sur del
recinto. Este trimite permi-
tird a la compafifa instalar
dos nuves industriales para
“la reparacion de buques, el
mantenimiento de instala-
ciones maritimas y portua-
riasy la construccion de na-
VES MEnores”,

La empresa, fundada en
| 1970, tiene su taller en el pa-
seo de Las Moreras, cerca

CONCESION PARA D(PLDTAE DOS NAVES
Tanaval se instala en el Puerto
de Valencia para reparar barcos

La armadora MSC
recibird mafiana el
visto bueno para
invertir 120 millones
en una terminal

del puerto. Tanaval, cuyo
accionista mayoritario es
Vicente Pavia WVicente,
cuenta con una plantilla for-
mada por 18 trabajadores,
Esta cifra varia en funcién
de la carga de trabajo, aun-
que no suele exceder los
cincuenta empleados. Su
cartera de clientes estd for-
mada por unas cincuenta
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CON 1,2 MILLONES

Monto
desembarca
en Italia con
una filial
comercial

EXPANSION. Valencia

Pinturas Monto ha crea-
do una nueva filial en Tta-
lis, denominada Montoi-
talia, para facilitar la dis-
tribuciton de sus produc-
tos en ¢l pais vecino. La
plataforma logistica, si-
tuada en la ciudad de Ce-
senatico por sus buenas
comunicaciones, ha su-
puesto una inversion ini-
cial de 1,2 millones de eu-
ros. Este desembolso se
ha destinado a la adquisi
ciom de los inmuehles y a
la dotacidn de material
de las instalaciones. La
apertura del centro res-
ponde a la necesidad de
atender los pedidos de
los clientes italianos des-
de una plataforma en el
lugar de destine. Pinturas
Monto espera que la nue-
va sociedad alcance unas
ventas de 600.000 EUr0S
este afio y cuatro millo-
nEs en 20006,

La firma también
cuenta con dos filiales en
Francia y Portugal: Mon-
to France y ‘Tintas Mon-
to. En Esparia, inaugurari
a finales de afio una nue-
va factoria en su comple-
jo de Marines (Valencia),
que ha supnesto una in-
version de tres millones.

La compafifa, que esti
cerrando el ejercicio, pre-
vé facturar 371 millones
€11 20073, Un 13,1% méds que
el afio antetior.

compafiias. Segin consta
en el registro, Tanaval factu-
6 2,27 millones de euros en
2002, con un beneficio de
0,08 millones. La empresa
participa en el capital de la
firmna Extintores Valencia.

El consejo del puerto
también adjudicara la ex-
plotacién de una terminal
de contenedores en el vigjo
cauce del rip Turia a Medi-
terranean Shipping Compa-
ny (MSC). La propuesta de
Iz armadora contempla una
inversién de 120 millones. El
drgano de gobierno tam-
bién aprobard sus cuentas
de 2003



