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EL COMERCIO

El «<boom» del profesion:

L.SALA

La coyuntura econémica de los
altimos afios ha permitido foca-
lizar la atencién sobre la activi-
dad inmobiliaria que, a pesar de
su importancia macroeconomi-
ca, no habia gozado del estudio
y atencion académica de otros
sectores. Esta mayor visibilidad
ha servido, entre otras cosas,
para poner de manifiesto la
amplitud y complejidad del sec-
tor, asi como 1a necesidad de for-
mar profesionales que entiendan
¥ manejen las distintas activi-
dades que eomponen €l hecho
inmaobiliarie.

Lugares tan propios para el
desarrolls inmebitiario como el
Principado de Asturias son focos
donde se puede analizar a la per-
feccion cémo este ‘boom’ abre
nuevas puertas a los puestos de
trabajo. Ademds, la versatilidad
de este sector es tan amplia que,
de este modo, proporciona gran
variedad en las ofertas de
empleo.

La importancia es tal gue es
preciso, segiin Ignacio de la
Torre, profesor de 1a Facultad de
Economia, Derecho y Empresa-
riales de la UEM y responsable
del master en gestion de empre-
sas inmobliarias, «gue los pro-
fesionales gue gestionen, en algu-
na de sus maltiples facetas este
negoeio, lo hagan cada dia con
mas conocimiento de la situa-
cibn real y teniendo ina vision
mas amplia del proceso inmebl-
liario. De esta forma, podran
tomar las decistones estratégi-
cas mas adecuadas para conse-
guir y mantener una potente
ventaja competitiva, asi como,
entender y desarrollar las nue-
vas posiciones gue el mercado
demanda, tales como "asset
management”, "facilities mana-
gement”, "chartered surveyor”,
"envirobrand”, valoracienes,
“construction management”, con-
sultoria, etcéteran.

Esta preparacidn combina
también la formacién estricta-
mente académica con un fuerte
componente praictico que se refle-
ja tanto en el uso del métedo del
caso, cormo en Ja colaboracion de
numerosas empresas y profesio-
nales del sectar que participan
como profesorado y ponentes.
Ademas, anade, «el programa no
salo considera los contenidos
relacionadoes con la economia y
la gestién empresarial impres-
cindibles en el desarrollo de todo
master de Direccitn de Empre-
sas, sino que potencia los aspec-
tos de planificacién y gestion
urbanistica, asi como los proce-
s0s dentro de la actividad».

Similar apuesta por ofrecer
upa presentacion integral del
negocio inmobiliario desde una
perspective estratégica, que desa-
rrolle las capacidades de los asis-
tentes mediante Ia adguisicion
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Ei proceso inmobiliario (suelo-promocién-comercializacién-inversién...) conlieva un gran nimero de disciplinas

profesionales cada vez mas demandadas en el mercado. Conozca cudl es la oferta de formacién especifica del sector
. gue e permitird desarrollar una visién global de un negocio que también se extiende por el Principado de Asturias

de los conocimientos necesarios
para desarrellar la funcién direc-
tiva al mas alto nivel es el gue ha
seguido el Institute de Empresa.
«Nosotres generamos en el direc-
tivo una visién global del proce-
so inmebiliario que le permitird
la consecucion de los objetivos
marcados», explica Maria Eulsa
Gareia Camacho, gerente de pro-
gramas superiores del centro, «El
proceso de produccién inmobi-
liario conlleva la interrefacion
de un gran niimero de discipli-
nas y profesionales que necesi-
tan ser cgordinados por un divec-
tiva o gestor que sea capaz de lie-
var a término la cadena
“suelp-promocidn-comercializa-
cidn-inversion"». Desde el punto
de vista edificatorio, «la activi.
dad per parte de la oferta ha sido
etevadisima en estos dltimos
afnios en practicamente todos los
segmentos.

Desde la perspectiva de la
demanda, los datos también son
muy alentaderes, pudiéndose des-

taecar el concepto de wvalor refu-
gio» gue presenta entre Jos inver-
sores el sector inmobiliario sobre
tado en épocas de incertidumbre
y de baja rentabilidad de inver-
siones alternativas.

Por tedo elle, 1a formacion en
4reas especificas del sector, jun-
to con el desarrollo del manage-
ment empresarial, generard en
el directivo esa vision global del
proceso inmobiliario que 1e per-
mitira tomar las deeisiones pre-
cisas para el cumplimiento de los
objetivos marcades, «tanto a cor-
to plazo como en los planes estra-
tégicos de la organizacién a la
que pertenecen, explica Garcia
Camacho.

Esta idea de un «sistema inmo-
biliario» liderado por profesio-
nales especificamente formados
para ello £s, a su vez, una inquie-
tud constante de la Universidad
Pontificia Comillas de Madrid,
Esta institucidn, en colabaracién
con Fermavalor, ha respondido
a esta inquietud impartiendo un

Plos jévenes miran pisos milentras ojean los anuncios de prensa de las agencias Inmobillarlas. /e.c.

programa de formacion inmobi-
liaria que ya han seguide mas de
500 alumnos, Con quince aos de
antigitedad, el PADI aporta una
formacion compteta dentro del
ambito inmobiliario y el MGU,
una formacién practica deniro
del Ambito especifico del Urba-
nismo.

El asesor comerciat

Junte a estos perfiles se encuen-
tra otro cada vez mds demanda-
do y habitualmente poco espe-
cializado: el de asesor comercial.
Aunque hasta hace poco para
operar en la mediacién de 1a com-
praventa dentro de la industria
inmobiliaria no ha sido necesa-
rio aportar ningan conocimien-
to tedrico, las agencias més pro-
fesionales dentro del sector se
estan apuntando al conocimien-
to.
Asi lo explica Rafael Marco
Palaciss, consejero delegado de
Primer Grupe Franquicia Inmo-
biliaria, una firma con su propia
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Las tendencias del mercado, a estudio

El préximo mes de maye Llendra lugar fa cuarta edi-
clén del Foro Inmobiliaric que realiza el Instituto de
Empresa en colaboracién con Aguirre Newman. Pun-
to de encuentro del sectar, en é] los asistentes tie-
nen la oportunidad de conacer Ias nuevas oportuni-
dades de negocio, los nuevos productos v las ten-
denclas del mercado, teniendo en cuenta la creciente

PIB.

importancia de este sector en 18 economia espafio-
13, que representa en fa actualidad mas del 7% de!

El encuentro redne a fos directivos de 1as princi-
pales empresas lideres del sector inmobiliario, a altos
cargos miembdros de la Administracidn e institucio-
nes para analizar, entre otros temas, cudles son las
tendencias de futuro en el sector o donde encontrar
nuevas oportunidades de negocio.

Asturias, por su

desarrollo profesional

Es un drea de negocio

numerosos pardmetros
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escuela de formacioén: «el impor-
tante incremento de la demanda
que el sector de los bienes raices
ha experimentado desde 1997 ha
provocado un incremento de
beneficios lo suficientemente
amplio que ha sido premotor det
aumento de agencias inmobilia-
rias en Espafia. Un incremento
gue se ha viste favorecido por la
ausencia de barreras de tipo
formative, con }as que estames
en completo desacuerdo»,

«Consideramos que la com-
plejidad juridica de este tipo de
operaciones, junto con la impor-
tante repercusion fiscal, econd-
mijca y emotiva que para los
clientes compradores exige a las
agencias la necesidad de apor-
tarle el suficiente conocimiento
tedrice en diversas materias,
capaz, de aportar el valor anadi-
do y la seguridad que estas ope-
raciones requderes.

A menes formacién, menos
cotizacién aunque para Ricarde
Garrastazu, director general de
la censultora Sales-Hunters,
chasta el comercial de agencia
inmobiliaria, gue es posible-
menie el menos profesicnaliza-
do de tedos, en épocas de bonan-
za inmobiliaria como la que esta-
mos viviendo alcanza ingresos
elevadisimos, superiores a los
6.000 euros mensuales, frente al
comercial del suelo, cuya retri-
bucion se pacta particitlarmen-
te y que es siempre es muy cle-
vadan.

Estas palabras las corrobora
Antonio Llano, presidente de la
Comision de Formacion de ta
Asociacion Empresarial de Ges-
tion Inmebiliaria. Parz €l, un
agente comercial inmobiliario
necesita, ademas de poseer «don
de gentes», formacion en todos
los aspectos inherentes a la espe-
cificidad de este trabajo, ¢como
pueden ser los aspectos legales,
fiscales, de procedimiento y aque-
llos concernientes a la valora-
cion de inmuebles. Pero la con-
clusidn es gue wna formacion
solida puede hacer que un agen-
te comercial esté muy cotizados.



