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Pedro Martinez, presidente de Primer
Grupo, ha firmado recientemente un
acuerdo de colaboracion con UCI
(Unién de Créditos Inmobiliarios) pa-
ra ofrecer soluciones de financiacidn
hipotecaria a los compradores de vi-
vienda. De esta manera Primer Grupo
ofrece soluciones especificas para que
sus clientes puedan vender o comprar
una vivienda con unas condiciones
ventajosas. Asi, ofrecen plazos am-
plios, la totalidad de l1a hipoteca, y cuo-
tas progresivas, empezando a pagar
unas mensualidades mas reducidas al
principio del préstamao.

Primer Grupo es una franquicia in-
mohiliaria y esta integrada por varias
companias del sector inmobiliario.
Fue creada en 1988 v se implanté como
cadena de franguicias en el afio 2002.
Cuenta con mas de 30 establecimien-
tos, situados principalmente en Ma-
drid v Valencia. Tiene previsto mante-
ner su actual nivel de crecimiento de
establecimientos, asi como aumentar
los lugares de implantacion de la fran-
quicia.

— [@ué ventajas ofrece Union de
Créditos Tnmohiliarios (IUCT) sobre
otras entidades?

— UCI eg una empresa especializada
en el sector de 1a financiacién hipoteca-
ria y cuya profesionalizacion y garan.
tia de calidad v servicio al cliente, es
fuertemente cvincidente con nuestra
cultura empresarial. Ello 1e convierte
en un excelente «partner» con el que
poder ofrecer a nuestros clientes un
servicio fuertemente profesional y
ventajoso. Todo ello siempre coordina-
do desde Finaval, empresa homologa-
daporla Red Primer Grupo Inmobilia-
rias para nuestro asespramiento y ges-
titin financiera.

— (Cualesson las principales carac-
teristicas de los préstamos hipoteca-
rios de UCI?

— Las principales ventajas que propor-
cionan los préstamos hipotecarios re-
sultantes del acuerdo son los siguien-
tes: plazo hipotecario de hasta 35 afios;
financiacién hipotecaria de hasta el
cien por cien del valor de la nueva vi-
vienda mas gastos; financiacidn hipo-
tecaria sin avales; reduceion de los pla-
08 necesarios para la aceptacitn de la
hipoteca; las mejores condiciones del
mercado adaptadas a las partienlarida-
des de cada cliente; cuotas del hipoteca-
rio progresivas, empezando a pagar
unas mensualidades mas reducidas al
principio del préstamo.

— El reciente acuerdo jgué venta-
jas ofrece para Primer Grupo y pa-
ra UCI?

— Ambas entidades obtienen impor-
tantes heneficios, pero el mayor benefi-
ciario es el cliente final. Uno de los fac-
Lores mas imporlantes a la hora de ad-
quirir una vivienda es, sin lugar a du-
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«Primer Grupo ofrece condiciones ventajosas de
financiacion para los compradores de una casa»

Pedro Martinez considera que se mantendran los ritmos

actuales en la demanda de las hipotecas, pues el sector

inmobiliario continda con su importante crecimiento

POR LUIS MARIA MIRON

das, la financiacion hipotecaria. Ior
ello y a traveés de este acuerdo las fami-
lias van a poder encontrar las mejores
condiciones del mercado, la mayor fi-
nanciacion ¥ en el menor periodo de
tiempo, acercando aun més el mercado
inmobiliario alos clientes finales al an-
mentar la aceesibilidad a la vivienda.
— Primer Grupo tiene especial im-
plantacién en Valencia. Pero, las
compras y las hipotecas jse pucden
pedir desde cualgquier lugar de Espa-
fia?

En cualguier Agencia de Primer
Grupo Inmobiliarias puede obtenerse
informacion sobre las hipatecas resul
tantes del acuerdo materializado entre
UCLy ’rimer Grupo Franguicia Inmo-
biliaria. Si bien es cierto que nuestra
especializacion se apoya en los servi-
civs inmobiliarios de compraventa,
nuesiro gran volumen de intermedi
claciény conocimiento de las necesida-
des de nuestros clientes, nos ha posibi-
litadola firma de acuerdos para la pres-
tacion de servicios relacionados conla
vivienda bajo las mejores condiviones
del mercado. Tal es el caso de Seguros
n Financiacion Hipotecaria, donde pa-
ra todos los clientes, sean o no compra-

«Nuestra
especializacion se
apoya en los servicios
inmobiliarios de
compraventa»

«Uno de los factores
mas importantes ala
hora de adquirir una
vivienda es, sin lugar a
dudas, la financiacion
hipotecaria»

dores de inmuebles en nuestros esta.
blecimientos, Primer Grupo Inmobi-
llarias puede ofrecerles estos servi-
cios. Primer Grupo Franguicia Inmo-
biliaria esta fuertemente extendida en
la Comunidad Valenciana, origen de
nuestra ensefla. Sin embargo, nuestro
mundelo diferencial, centrado en 1a pro-
fesjonalizacién v experiencia dentro
del sectur inmobiliario, nus aconseio
realizar desde el afic pasado una ex-
pansion nacional en la zona centro ¥

sur de Espana. Laaceptacidn esta sien-
do muy importante ¥ nos ha conduci-
doa laapertura de tres agencias inmo-
biliarias en Madrid, totalizando trein-
ta y cuatro unidades distribuidas en
las Comunidades de Madrid y Valen-
ciana. Por ello los productos resultan-
tes del avuerdo pueden oblenerse en to-
das las agencias inmobiliarias situa-
das en estas Comunidades, y muy pron-
toen lazona de Andalucia, ya que tene

mos previsto abrir nuevas franyuicias
en el sur de Kspana. Es de destacar gue
para asegurar la calidad de este acuer-
do, todas las operaciones seran coordi-
nadas por los profesionales de Fina-
val, empresa especializada y homolo-
gada por Primer Grupo Franquicia In-
mobiliaria para la gestion de este tipo
de operacioncs,

— (Cémo ve el futuro de las hipote-
cas paralos proximos meses? ;Subi-
ran los tipos? [Bajara la demanda
en las proxima semanas?

— En gran medida, la evolucion del
mercado de las hipotecas esta condicio-
nado al crecimiento o decrecimiento
del sector inmobiliario, verdadero mo

tor de este producto bancario. Laos rit-
mos de 1a financiacion privada siguen
creciendo por encima del vesto de pai-
ses de la zona Euro, mostrando una vi

gorosidad que no augura cambios de
tendencia importantes en el carto pla-
z0, por lo que pensamos que la deman-
da de hipotecas semantendra en losril-
mos actuales. El crecimiento de la fi-
nanciacidn privada crecid en marzo
un 17,2 %, una décima mas que cn fe-
brero. La financiacién a las familias,
factor que podemos asimilar con la fi-
nanclacién hipotecaria crecié un
19,8% en marzo, manteniendo su tasa
de crecimiento. El sector inmobiliario
seguira creciendo en el medio plazo,
aungue su evoluclon producird una re-
duccidn en los crecimientos de la de-
manda, situandose en valores mas cer-
canos a otros sectores de actividad en
expansién. La industria inmobiliaria
ha experimentado desde 1997 un creci-
miento de la demanda muy por encima
de situaciones normales en economias
desarrolladas, todo ello motivado por
la incorporacién al mercado de una im-
portante demanda aletargada que no
ejercitd su compra por disponer de una
consideracion negativa sobre el funcio-
namiento de la economia y su capaci-
dad de pago futuro. Por todo ello consi-
deramos el mantenimiento de la de-
manda inmobiliaria, hipotecaria y ti-
pos de interés en el corto plazo, aunguc
la evolucion v tension inflacionistas
pueden provocar ligeraos repuntes de
los tipos de interés al alza en paraleloa
uny reduceion en el crecimiento de la
demanda y una situacién cercana al tri-
ple del valor del TPC en los crecimien-
tos de los precios de los inmuehles.



